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SOMOS UNIVERSIDAD DE LAS AMERICAS

PROCESO FORMATIVO

La formacidn en Universidad de Las Américas es flexible, practicay
articulada, y esta disefiada para preparar a los y las estudiantes para
un mundo profesional en constante transformacion.

Conexion con el mundo real: las actividades formativas incluyen
practicas y proyectos aplicados que fortalecen la experiencia
profesional y el vinculo con el mundo laboral.

Mayor flexibilidad: los planes de estudio permiten elegir
asignaturas electivas y compartir cursos con estudiantes de otras
carreras, enriqueciendo la formaciéon desde una perspectiva
interdisciplinaria.

Habilidades permanentes: la formacién desarrolla habilidades
clave para la vida profesional, como pensamiento critico,
comunicacion, trabajo en equipo, habilidades digitales y resolucion
de problemas.

Investigacion e Innovacion: el proceso formativo fomenta la
capacidad de indagar, crear y proponer mejoras reales mediante el
desarrollo del juicio critico.

Aprendizaje a lo largo de la vida: la articulacion entre programas
facilita la continuidad de estudios y promueve el aprendizaje
permanente.

SELLO FORMATIVO

La formacién en UDLA incorpora tres atributos distintivos que
caracterizan a sus egresadas y egresados, fortaleciendo tanto su
desarrollo personal como profesional.

i) Adaptabilidad y superacion: promueve el aprendizaje
& continuo, la adaptacion a los cambios y la capacidad de
enfrentar nuevos desafios con resiliencia.

Compromiso profesional y social: fomenta una actuacién

@ ética, el respeto por los derechos y la contribucién al
desarrollo de la sociedad y su entorno.
<

Innovacion que transforma: desarrolla un pensamiento
critico y creativo orientado a generar soluciones que
transforman realidades y generan un impacto positivo.

INGENIERIA
COMERCIAL

FACULTAD DE
INGENIERIA'Y NEGOCIOS

LIDERA LOS DESAFIOS
DEL MUNDO DE LOS NEGOCIOS

La carrera de Ingenieria Comercial forma personas
capaces de liderar organizaciones y desarrollar
estrategias que aporten valor en entornos altamente
competitivos. A través de una sélida formacién en
administracion, economia, finanzas e innovacion, los
y las estudiantes desarrollan las competencias
necesarias para analizar escenarios, gestionar
recursos y tomar decisiones estratégicas,
contribuyendo al crecimiento de empresas y
organizaciones en un contexto econdémico dindmico

y en permanente transformacion.
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CURRICULAR

SEMESTRE1 SEMESTRE 2 SEMESTRE 8 SEMESTRE 4 SEMESTRE 5 SEMESTRE 6 SEMESTRE 7 SEMESTRE 8 SEMESTRE 9 SEMESTRE 10

Introduccion a los Estrategias de Empresas Responsabilidad Social Gestion de Proyectos Direccion Estratégica Control de Gestion
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I Inglés | Inglés I I English for Business I Marketing Estratégico I Marketing Operacional I Ihr)l\é?g;igggién de I Taller de Negocios ICOM I ISgglh;Inario de Titulacion

Habilidades Innovacién que Adaptabilidad y Compromiso Profesional

Comunicativas Transforma Superacion y Social

I A Comportamiento y
; 4 - Emprendimiento Taller de Liderazgo y vy Taller de Desarrollo de

I Razonamiento Ldgico Datos y Decisiones I Sostenible I Desarrollo Personal Direcci6n de Personas 3?525323iona| CAiEH

Practica Inicial

Préctica Ciclo Intermedio

Préctica Ciclo Final
ICOM

I Electivo Il I Electivo IV

I Electivo | I Electivo Il

Contenido y mallas sujetos a cambios de acuerdo con las necesidades del campo laboral y sus exigencias.

I Ambito General I Ambito Profesional IAmbito Disciplinario ~ Ambito Practico I Asignatura Electiva Inférmese sobre el régimen y campus en admision.udla.cl

g TiTULO PROFESIONAL

Ingeniero(a) Comercial.

GRADO ACADEMICO
Licenciado(a) en Ciencias en la

a DURACION
5 afos.
Administracion de Empresas.

EXIGENCIAS PARA TITULACION
Aprobar todas las asignaturas del Plan de Estudios.
Todo lo anterior se encuentra dentro del periodo lectivo de la carrera.



PERFIL
DE EGRESO

La persona titulada de la carrera de Ingenieria Comercial de

Universidad de Las Américas estd capacitada para liderar y
gestionar organizaciones en entornos dinamicos y globalizados,
demostrando habilidades en direccién estratégica, disefio y
control de procesos organizacionales, asi como en la gestion de
personas, finanzas, marketing y operaciones. Su soélida
formacion en Ciencias de la Administracion, Economia,
Matemdticas y Estadistica le permite tomar decisiones
fundamentadas, resolver problemas complejos y proponer

soluciones innovadoras, con una mirada critica y ética.

El sello formativo de Universidad de Las Américas promueve la
adaptabilidad, el compromiso profesional y social y un
innovacién transformadora. La persona titulada integra saberes
técnicos con pensamiento reflexivo, manejo de herramientas
digitales y actitud proactiva hacia el aprendizaje continuo,
actuando con integridad y responsabilidad social en su quehacer

profesional.

Su formacién profesional le permite desarrollar competencias
para disefiar estrategias organizacionales, liderar equipos
multidisciplinarios, elaborar informes técnicos, y gestionar
proyectos alineados con las demandas del entorno nacional e
internacional. Asimismo, se desempefia con eficiencia
comunicativa y dominio funcional del inglés en contextos

empresariales.

La persona titulada de la carrera de Ingenieria Comercial de
Universidad de Las Américas podrd desempefiarse en
organizaciones publicas, privadas y sin fines de lucro,
consultoras, nuevas empresas y emprendimientos personales,
contribuyendo al desarrollo econémico y social mediante una

gestion eficiente, ética y sostenible.

CAMPO
OCUPACIONAL

La persona titulada de Ingenieria Comercial de Universidad de Las
Américas podran desempefiarse en distintos ambitos profesionales,
entre ellos:

Organizaciones privadas: empresas del sector financiero, de seguros,
retail, salud, educacion y otras de cualquier giro y tamafio, que requieran
de una gestion estratégica y funcional.

Entidades publicas: gobierno central, municipalidades y gobiernos
locales; en organizaciones no gubernamentales y otras sin fines de
lucro.

Emprendimiento: serd capaz de crear y conducir nuevos negocios o
emprendimientos, detectando y aprovechando los recursos y
oportunidades del mercado.

BECAS'Y
BENEFICIOS

Descubre las distintas alternativas de
apoyo economico que UDLA tiene a
disposicion para sus estudiantes.

Estudia con matricula y arancel 100% financiados por
el Estado para estudiantes que cumplan los requisitos
establecidos.

Beca Beca
PUNTAJE  COPAGO
PAES CAE

Beca Beca
COPAGO DEPORTIVA

BICENTENARIO

Beca
MATRICULA

CONOCE TODAS LAS
BECAS Y BENEFICIOS
DISPONIBLES EN

simulatubeneficio.udla.cl

Beneficios sujetos a cambios, validacién socioecondmica y cumplimiento
de requisitos de renovacién anual.



SANTIAGO

CAMPUS

PROVIDENCIA
Av. Antonio Varas 929
@®» Manuel Montt

CAMPUS
SANTIAGO

CENTRO
Av. Republica 71

I @ Republica

CAMPUS

¥ VIAIPU

Av. 5 de Abril 0620
@ Plaza de Maipu

CAMPUS
MELIPILLA

José Massoud
Sarquis 482 (Ex 533)

CAMPUS
LA FLORIDA

8 Av. Walker

Martinez 1360

CONCEPCION

CAMPUS
CHACABUCO
Av. Chacabuco 539

CAMPUS
EL BOLDAL

Sl Av. Presidente Jorge

Alessandri Rodriguez
1160

i) VINA DEL MAR

CAMPUS _
LOS CASTANOS
7 Norte 1348
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UNIVERSIDAD DE LAS AMERICAS

CONOCE MAS
SOBRE LA CARRERA

- :POR QUE ESTUDIAR EN UDLA?
- CAMPUS DONDE SE IMPARTE
- REQUISITOS DE ADMISION

MAS INFORMACION EN
& admision.udla.cl

HORARIO DE ATENCION

Lunes a viernes de 9:00 a 18:45 horas.

® +56 9 4249 9205
® 5800 242 800

® admisionudlachile
admision.udlachile



